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Las terapias inyectables se convierten
en la via de crecimiento mas rapida

Rovi o Reig Jofre,
entre otras
compaiiias
espaiolas,
aspiran a
capitalizar con

la fabricacion
propiaoa
terceros, un
negocio de viales
que crecera un
10% anual hasta
2030

Juan Marqués.

os tratamientos inyectables seran uno de los

grandes motores de las ventas farmacéuticas

en los préximos afos, que compafiias como Ro-
vi 0 Reig Jofre, entre otras, estan impulsando con in-
novaciony servicios de fabricacion a terceros (CDMO,
en sus siglas eninglés).

El mercado global de administracion de farmacos in-
yectables apunta crecimientos anuales superiores al
9% en los préximos cinco aflos. Las terapias parente-
rales cerraran 2025 con unas ventas globales de mas
de 513.000 millones de euros, cerca de la mitad de la
facturacion farmacéutica, excluidas las vacunas, tras
crecer a un ritmo anual del 11% en los dltimos cinco
afos, seguin datos de IQVIA de 2025. Distintos estu-
dios de consultoras, como MarketsandMarkets, Grand
View Research o Coherent Market Insights, situan los
ingresos en este segmento de alto valor en el billén
de ddlares en 2030 (855.000 millones de euros), gra-
cias al peso creciente de las terapias bioldgicas y avan-
zadas o los nuevos dispositivos y formulaciones de
administracion de farmacos inyectables, que se han
convertido en la via mas rapida para administrar me-
dicamentos y, también, para generar ingresos.

-

LLas compafiias espafiolas estan acelerando su inter-
nacionalizacién y aumentando su facturacion exte-
rior mediante la fabricacion de farmacos inyectables
propios o para terceros y la inversion en tecnologia
de dispositivos como autoinyectores y jeringas pre-
cargadas para facilitar la administracion domiciliaria
o lainnovacion en nuevos métodos de liberacién con-
trolada, nanoparticulas y sistemas de administracion
avanzados de tratamientos biolégicos y biosimilares,
vacunas y terapias avanzadas.

Es el caso de Rovi, que prevé duplicar su facturacion
en el negocio de fabricacion de inyectables a terceros
hasta los 700 millones de euros en 2030, donde tie-
ne mas de 30 contratos de fabricacion internaciona-
les, para afianzar su posicién como lider europeo en
inyectables de alto valor afiadido que exporta a mas
de 80 paises.

Su ultimo hito lo marcaba este lunes, con la compra a
Bristol Myers-Squibb de una planta en Phoenix (EEUU),
con capacidad para realizar el llenado aséptico y empa-
quetado (F&F) de productos farmacéuticos. Ademas de
fabricar para BMS durante los préximos cincos afos,

Los tratamientos inyectables seran uno de los grandes motores de las ventas farmacéuticas en los préximos afios. eE
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refuerza su capacidad de fabricacién de inyectables de
alto valor afiadido (jeringas precargadas, cartuchos y
viales) a nivel mundial y pone un pie en Estados Unidos
en un contexto de relocalizaciones de inversiones millo-
narias por las politicas de Trump. El objetivo de la com-
pafiia, que se encuentra entre las tres mayores empre-
sas de fabricacion a terceros de inyectables a nivel mun-
dial, es aumentar su produccion hasta 690-880 millo-
nes de jeringas precargadas en 2027 con la nueva planta
de Phoenix y alcanzar los 140-180 millones de viales y
85-110 millones de cartuchos.

En la hoja de ruta de la cotizada espafiola ocupa un
lugar central el desarrollo de su plataforma tecnoldgi-
ca ISM (In Situ Microparticle), como base de su pro-
ducto Okedi (risperidona). Las ventas de este trata-
miento para la esquizofrenia crecieron un 115% en el
primer semestre de 2025. Otras formulaciones inno-
vadoras en cartera son letrozol SIE y risperidona QUAR.
En ambos casos se trata de inyecciones de liberacion
prolongada que buscan mejorar la adherencia y efi-
cacia en cancer de mamay esquizofrenia, respectiva-
mente. Rovi ha finalizado, ademas, con éxito los en-
sayos de fase I'y planea avanzar a fase Il en inyecta-
bles de accioén prolongada, lo que demuestra su am-
bicion de convertirse en un referente internacional.

Pese al intento de venta del negocio de CDMO en 2024,
la compafiia esté reforzando su capacidad industrial,
donde ha invertido en tecnologia de llenado aséptico
(fill & finish) para consolidarse como lider global en
unos servicios de relleno y acabado de aséptico que
absorben la mayor participacion de mercado con un

Rovi prevé duplicar
su facturacion en este
segmento hasta 2030

35%. Responde asf a la demanda creciente en produc-
tos bioldgicos, biosimilares, vacunas y dispositivos
precargados como jeringas y cartuchos.

Quien también estd ampliando su capacidad indus-
trial en inyectables y fabricacion a terceros es Reig
Jofre. Cuenta en la actualidad con cuatro centros de
produccién, uno en Barcelona (produccion aséptica
de productos inyectables de base quimica y bioldgi-
ca), dos en Toledo (antibidticos derivados de la peni-
cilina que requieren plantas segregadas por su poten-
cial efecto alérgico) y uno en Malmg, Suecia (produc-
tos semisdlidos, productos tépicos y formulaciones
tecnoldgicamente avanzadas como geles enterales),
ademés de un centro logistico en Toledo. La farma-
céutica catalana esta inmersa en una reforma de su
planta de Toledo, que estara operativa en 2026, se-
gun confirma la compafiia. Dard respuesta a la cre-
ciente demanda de antibiéticos hospitalarios con una

e

Fachada del laboratorio de Rovi en Madrid. Alberto Martin

nueva linea de alta capacidad y productividad. Ade-
mas, preveé lanzar una nueva linea de produccion de
inyectables y liofilizados en la planta de Barcelona.

Precisamente, este negocio, donde registré un creci-
miento del 17% en el primer semestre del afio, se ha
visto reforzado con la concesion de una subvencion
de 13 millones de euros para desarrollar tecnologias
avanzadas clave en el futuro de los inyectables, como
biosimilares, RNA y nanoencapsulacion. El 62% de sus
ventas de inyectables son internacionales, donde la
biofarmacéutica tiene presencia directa en ocho pai-
sesy un alcance a mas de 70 paises a través de una
red de partners. El tercer gran eje de crecimiento y es-
pecializacién de Reig Jofre son los servicios de desa-
rrollo y fabricacion a terceros (CDMO), que le permi-
ten capitalizar sus activos.

Este mercado de servicios CDMO presenta un alto
grado de concentracion en Europa, donde las espa-

- — et}




El Economista -Sanidad 02/10/25 S E -
ell.conomista.es Espara i =y
Pr: Mensual =
Tirada:  9.415 S
Dif: 5.547 @
) ©

Pagina: 24

Secc: OTROS Valor: 11.587,37 € Area (cm2): 366,9 Ocupac: 67,17 % Doc: 3/3 Autor: Juan Marqués. Num. Lec: 54000

Mercado global de medicamentos recetados por tipo de producto

Cuota de ventas globales de
medicamentos con receta, en porcentaje

Cuota de unidades globales de
medicamentos con receta, en porcentaje

2018. Total: 2,1 tn.

2023. Total: 2,4 tn.
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2018. Total: 886.000 millones de dolares
2023. Total: 1.275.000 millones de délares
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Fuente: IQVIA, Q3 2023. Notas: Excluidas las vacunas COVID-19. Los inyectables incluyen inyectables oftalmicos. Excluye Diagnéstico;
Soluciones Hospitalarias; Imagenes; Medicinas Chinas; No terapéuticos; Vacunas; Vacunas para COVID-19; Vitaminas y Minerales. .
NFC2 utilizado para la segmentacion de tipos de productos; Valor de ventas mostrado a tipo de cambio constante. elt

fiolas Rovi y Reig Jofre son puntas de lanza, junto
con otras firmas como Lonza, Catalent, Thermo Fis-
cher Scientific o Samsung Biologics. Las perspec-
tivas de crecimiento de este negocio se ven refor-
zadas por la tendencia a externalizar los servicios
de llenado y acabado de inyectables, una vez que
las compafiias buscan optimizar recursos y centrar-
se en sus competencias clave. Una de las ventajas
del mercado parenteral es que se compone de pro-
ductos de alto valory bajo volumen. El volumen mun-
dial de recetas parenterales es de alrededor del 1%,

excluidas las vacunas, si bien genera casi la mitad
de los ingresos mundiales de los medicamentos con
receta.

Otro de los grupos espafioles con mayor crecimiento
internacional es Insud Pharma. Opera en cerca de 50
paises y dispone de 20 plantas de fabricacion distri-
buidas en los principales mercados mundiales. Entre
otras lineas de negocio, fabrica ingredientes farma-
céuticos activos (APIs) y medicamentos terminados
(FDFs) para terceros.



